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Kontrakt NITT 

Zahájenie výkonu služieb  

Marec 2013 

Úvodná fáza charakterizovaná nasledovnými skutočnosťami:  

 Vstup do rozpracovaných prípadov 

 Väčšina prípadov orientovaná len na patent bez akéhokoľvek 
hodnotenia možných komerčných výstupov 

 Prípady v určitom štádiu (podané prihlášky slovenského patentu) – 
tým determinovaný časový horizont ďalších aktivít 
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Kontrakt NITT 

Pohľad riešiteľa (poskytovateľa služieb) 

 Nedostatok expertov pripravených vstúpiť do 
požadovaných aktivít 

 Vysoká cena expertov so skúsenosťami (najmä 
zahraničných) 

 Nízka pripravenosť pôvodcov z pohľadu skúseností s 
ohodnotením komerčného potenciálu (know-how ako 
podnikateľský zámer nie iba po horizont 
patentovania) 
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Kontrakt NITT 

Z pohľadu trhu 

 Trh ovplyvnený všeobecnou ekonomickou 
krízou – nízka reaktivita na ponuky inovácií 

 Negatívne percepcie voči pripravenosti know-
how s pôvodom na Slovensku pre transfer 

 Väčší čas potrebný na odozvu 
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Aktuálny stav 

Väčšina prípadov v štádiu hľadania partnerov pre 
transfer 

Prvé identifikované perspektívne kontakty s 
možnosťou transferu 

Hľadanie nových prípadov – potreba 
technolgického skríningu 
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Zhrnutie skúseností 

 Patent pre patent vs. patent ako základ 
podnikateľského zámeru 

 Správne načasovanie a logistika (postup krokov) 

 Intenzívna potreba kontaktu s pôvodcami 

 Pôvodca je najefektívnejším „motorom“ 
komercionalizácie, potrebuje však podporu, 
informácie, služby 
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Odporúčania pre budúcnosť 

Krátkodobé 

 Intezifikácia skríningu 

 Hľadanie nových prípadov (postaviť case „na zelenej lúke“) 

 Vyššia účasť pôvodcov na procese 

 Dôraz na aspekty duševného vlastníctva (dostatočná pozornosť pri 
účasti viacerých inštitúcií, dôslednosť pri zmluvnom ošetrení v 
procese výskumu) 

 Hľadanie efektívnych zahraničných partnerov a možností 
financovanie ich účasti v procese technologického transferu 
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Odporúčania 

Dlhodobé 

 Budovanie poolu expertov 

 Vytvorenie priestoru pre vzdelávanie pôvodcov v oblasti 
komercionalizácie 

 Vytvorenie trvalých zdrojov (prístupu k nim) informácií o 
komerčných trhoch pre inovácie a tec hnológie 

 Dobudovanie národného systému pre podporu technologického 
transferu 

 Začlenenie národného systému pre podporu technologického 
transferu do medzinárodných sietí a štruktúr spolupráce.  
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